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Lean Planas: gali padéti verslininkui atsakyti j pagrindinius klausimus,
kaip jis turéty parengti verslo plang ir kaip jis turi tai padaryti. “.

Tapatybé
JUsy verslo apZvalga vienu sakiniu
Problema, kurig verta spresti Jusy sprendimas
© Kokig problema sprendZiate savo Kokie jusy problemos sprendimai?
o klientams? .. o
9 Cia apibldinkite savo produktus ar paslaugas.
©
b
Tiksliné rinka Konkurentai
Kas yra jusy klientai? Kas yra jlsy konkurentai?
Kokius alternatyvius sprendimus dabar perka ar
naudoja jasy klientai?
Pardavimy kanalai Rinkodaros veiklos
Kaip jis parduosite produktus ar Kokius pagrindinius dalykus ketinate daryti,
paslaugas savo klientams? kad pasiektuméte savo klientus?
(7]
o
= . TR T . .
£ Komanda ir pagrindiniai Partneriai ir iStekliai
(1}
& .
Valdmenys Ar jums reikia dirbti su kitais verslais, kad
Kokiy pagrindiniy vaidmeny jums reikia jusy | 1Usu verslas veikty?
versle, kad jis buty sékmingas?
© Etapai
S e
§ a Koks yra jasy verslo starteginis planas, skirtas iSbandyti ir pradéti jasy verslg?
-
2 Pajamos ISlaidos
N
o
= Kaip ketinate uzdirbti pinigy? Kokios yra pagrindinés jasy islaidos, kai
g vykdote savo veiklg?
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Lean” jmonés valdymo planas yra paprastas sarasy, lenteliy ir svarbiausiy punkty
rinkimas. Todél potencialus verslininkas galés sutelkti démesj | mazus Zingsnius,
perziures savo rezultatus ir laipsniskai kurs patobulinimus.

Pratimas 1: Verslininkas turi uZpildyti Lean plano Sablong su savo verslo idéja
atsakydamas/-a j klausimus:

o Ka ketina verslininkas daryti? [strategija]
o Kaip jis/ji tai padarys? [taktika]
o Kas, kg ir kada daro? [vykdymas]

o Kaip verslininkas ketina uzdirbti pinigy? [esmé]

Pratimas 2: Verslininkas gali toliau plétoti savo verslo idéjg atsiZvelgdamas j
penkis pagrindinius “Lean” plano principus. Sie pagrindiniai
principai padés verslininkams analizuoti klienty poreikius (verte)
ir nustatyti, kaip Siuos poreikius galima efektyviai patenkinti
(vertés srautas, srautas, patrauklumas ir tobulumas).

1. Ko reikia musy klientui? Kodél ir kada jiems to reikia? (verte)
2. Kas vyksta toliau ir kas tai daro? (vertés srautas)

3. Kaip galime protingai ir racionaliai mastyti, kad sumazZintume
veiksmus, kuriy reikia, kad klientui buty suteikta didZiausia verté?
(srautas)

4. Kaip mes galime pakeisti savo poziurj taip, kad turétume tiek, kiek
klientams reikia, butent tada, kai jiems to reikia? (traukti)

5. Ar mes jvykdéme savo plang ir supratome, kaip padidinti
efektyvuma? Kur dar galime patobulinti savo pozZiurj i vertés
kirima klientams? (tobulumas)
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Pratimas 3: Verslininkas, vykdydamas ,Lean” plano 4 Zingsniy procesa, turi
uzpildyti 4 savo verslo idéjos Zingsnius. Sis pratimas padés
verslininkams iSbandyti ir perziiréti jo plang bei nustatyti visus
koreguojamus veiksmus, kuriy reikia imtis.

Lean Plan kaip 4 Zingsniy procesas

1. Sukurkite Lean plang:

“Lean” planavimo metodika prasideda nuo to, kad sudarytas tik vienas
puslapis, per kelias minutes..

2. Isbandykite plang:
"Lean” plano idéjos gali buti patvirtintos atsakant j Siuos klausimus:
o Ar klientai turi problemg, kurig verta iSspresti?
o Ar siulomas sprendimas i$ tikryjy iSsprendzia klienty problemg?

o Ar klientai nori mokéti uzZ sprendimg?

3. Perzitureékite rezultatus:

Perziurint klienty poreikiy rezultatus ir visg kitg surinktg informacija, yra
galimybé patikslinti sprendimus, ar net pakeisti problemos, kuriai siulomas
sprendimas, apibrézima.

4. Pataisykite plang:

Kadangi “Lean” planas yra procesas, ne tik dokumentas, jj r 1
galima nuolat tobulinti. Planavimas niekada nesibaigia. Tai :
efektyvesnio verslo vykdymo procesas. t @ o
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