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El modelo de negocio Apoyo Canvas: se centra en los problemas, las soluciones, las métricas clave y las ventajas

competitivas.
Segun el método Apoyo Startup, "construir, medir, aprender” esta en el corazon del emprendimiento.

Actividad: Los empresarios tienen que rellenar los nueve bloques de la plantilla del modelo de negocio Apoyo Canvas
respondiendo a las siguientes preguntas:

¢Coémo va la empresa?

1. Exponga el problema
2. Proponer una solucién
3. Controlar las métricas clave
¢En qué se diferencia la empresa y ofrece un valor tnico?
4. |dentificar la propuesta de valor Unica
5. Subraye la ventaja desleal
¢Coémo esta estructurada la relacion entre la empresa y los clientes?
6. Reconocer el segmento de clientes
7. Identifique los canales correspondientes
¢Como se controlan los aspectos financieros?
8. Crear una estructura de costes
0. Generar flujos de ingresos

Co-funded by the
Erasmus+ Programme
of the European Union



ACCESS ENTERPRISE

ww.website

. C

o . u

(1) Problem

List your rtap 1-3 prodiems.

Existing Alternatives

Lisr frow chese problems ore solved today.

¥/ Solution

Outline o possibile seiution for
ench probiem

kil Key Metrics

Lisy the muvribsers that tel you
Fow your bisingss is daing

%% Unique Value
Propositions

Single, cleor, compeling messoge thol
states why you ave different ond worth

paying oltention.

High-Level Concept

List your X for ¥ onalagy e.g.
Youtwbe = Flickr for wideos.

Unfair
v Advantage

Sormething that connot easily be
haught or copiad.

m= Channels

LiE porwr path o cusiamers
finbaund or autbaund).

Customer
1’“’ Segments

List your langel cusromers and users.

Early Adopters

List the choveoerisics of your ideol cusiomers.

6‘7 Cost Structure

Ligr pour fixed omd valvable cosrs

<& Revenue Streams

List yowr sources of revenue.
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