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El modelo de negocio Apoyo Canvas: se centra en los problemas, las soluciones, las métricas clave y las ventajas 
competitivas. 

Según el método Apoyo Startup, "construir, medir, aprender" está en el corazón del emprendimiento.  

       Actividad: Los empresarios tienen que rellenar los nueve bloques de la plantilla del modelo de negocio Apoyo Canvas 
respondiendo a las siguientes preguntas: 

       ¿Cómo va la empresa? 

1. Exponga el problema 

2. Proponer una solución 

3. Controlar las métricas clave 

       ¿En qué se diferencia la empresa y ofrece un valor único? 

4. Identificar la propuesta de valor única 

5. Subraye la ventaja desleal 

      ¿Cómo está estructurada la relación entre la empresa y los clientes? 

6.  Reconocer el segmento de clientes 

7.  Identifique los canales correspondientes 

       ¿Cómo se controlan los aspectos financieros? 

8. Crear una estructura de costes 

9. Generar flujos de ingresos  
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